BERUFSINFO

Wertpapierhandler*in

BERUFSBESCHREIBUNG

Wertpapierhandlertinnen arbeiten in erster
Linie an Borsen, sind aber auch in Banken,
Kreditinstituten und Fondsgesellschaften
beschaftigt oder selbststandig tatig. Wert-
papierhandler*innen kaufen und verkaufen
im Auftrag von Privat- und Firmenkund*in-
nen oder im Eigenauftrag Wertpapiere wie
Aktien, Anleihen, Investmentfonds und der-
gleichen. Als Bérsenhandler*in handeln sie
aber z. B. auch mit Rohstoffen oder De-
visen. Sie sind Uber spezielle Programme
online mit den Bérsen verbunden oder ar-
beiten direkt vor Ort an den Borsen.

Wertpapierhandler*innen lesen taglich
Borsenberichte und Wirtschaftsdaten,
beobachten die Kursentwicklung und
mussen oft schnell Entscheidungen
treffen, wenn es darum geht, die Gewinne
aus den Wertpapieren zu maximieren bzw.
Kursverluste zu minimieren. Sie arbeiten ei-
genstandig sowie im Team mit verschiede-
nen Fach- und Fuhrungskraften der Fi-
nanzbranche zusammen.

Ausbildung

Wertpapierhandler*innen haben meist ein
kaufmannisches/betriebswirtschaftliches
Fachhochschul- oder Universitatsstudium
abgeschlossen und verfligen tber umfan-
greiche Erfahrung im Bank- und Bérsen-
geschaft. Aber auch Absolvent*innen tech-
nisch-mathematischer Studienrichtungen
sind in diesem Beruf tatig.

Biiro / Handel / Finanzen

Berufsbereich: Bildungsweg:

Akademische Ausbildung B n . at

Wichtige Aufgaben und Tatigkeiten

e Wertpapiere und verschiedenste Finanzpro-
dukte kaufen und verkaufen

o Wertpapiermarkte taglich beobachten und
analysieren

e Kursentwicklungen und Kursschwankungen
von Aktien und anderen Wertpapieren
taglich beobachten und registrieren

e Sicherheiten, Risiken und Ertrage der Wert-
papiere berechnen

e Wirtschaftsdaten, Konjunkturberichte, Markt-
analysen und dergleichen sammeln und
auswerten

e dazu Tages- und Wirtschaftszeitungen,
Borsenblatter etc. lesen

e allgemeine, globale wirtschaftliche Trends
einschatzen und prognostizieren

e Risk-Management und Risk-Controlling
durchfuhren

e |nvestmententscheidungen treffen, dement-
sprechend zum richtigen Zeitpunkt kaufen
und verkaufen

e Ertrage (Kursgewinne, Ausschuttungen) opti-
mieren, Kursverluste vermeiden

e mit Kund*innen Besprechungen und Meet-
ings durchfihren

e mit Manager*innen, Vorstanden und Auf-
sichtsraten bdrsennotierter Unternehmen
Kontakt halten

e mit der Borsen- bzw. Finanzmarktaufsicht
kommunizieren
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WIRTSCHAFTSKAMMER OSTERREICH

Anforderungen

Anwendung und Bedienung digitaler Tools
Fremdsprachenkenntnisse

gute Beobachtungsgabe

gute rhetorische Fahigkeit
mathematisches Verstandnis
wirtschaftliches Verstandnis
Zahlenverstandnis und Rechnen

Aufgeschlossenheit
Kommunikationsfahigkeit
Kund*innenorientierung
Verhandlungsgeschick
Verkaufstalent

Aufmerksamkeit

Ausdauer / Durchhaltevermogen
Belastbarkeit / Resilienz
Beurteilungsvermdégen / Entscheidungs-
fahigkeit

Flexibilitat / Veranderungsbereitschaft
Selbstbeherrschung

Selbstvertrauen / Selbstbewusstsein
Verschwiegenheit / Diskretion
Zielstrebigkeit

e gepflegtes Erscheinungsbild
e Risikobewusstsein

e Koordinationsfahigkeit
e logisch-analytisches Denken / Kombinations-
fahigkeit



